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INVESTITION

Neuer Standort fiir

PORTRAT

Vom Fufdballplatz in

Kiteboard-Schmiede

PURBACH. Eine Viertelmillion €
investiert der Purbacher Tischler-
meister Herbert Schiwampl in
einen neuen Produktionsstandort.
Damit baut er sein Geschift mit
Kiteboards und Jachten aus.

Die Kiteboard-Schmiede ist aus
einem traditionellen Tischlerei-
betrieb hervorgegangen. Der pas-
sionierte Segler und Kitesurfer
Schiwampl stellt mafigefertigte
Kiteboards aus toskanischem Oli-
venholz her und wurde dank der
Leichtigkeit seiner Bretter zum
Geheimtipp in der Community.
Zudem hat er sich dem Jacht-Ge-
schift zugewandt: ,Inzwischen
hat sich mein Hauptgeschift in
diesen Bereich verlagert, die
Nachfrage nach Servicierung und
Restaurierung von Booten ist un-
gemein hoch*, sagt Schiwampl.
Kunden aus ganz Osterreich lech-
zen nach luxuridser Innenaus-
stattung fiir die schwimmenden
Statussymbole und sind bereit, da-
fiir viel Geld zu bezahlen.

So viel, dass es sich Schiwampl
nun leisten kann, 250.000 € in
einen neuen Produktionsstandort
zu investieren. Der Bau des neuen
Firmensitzes befindet sich gerade
in der Planungsphase, mit dem
Start der Arbeiten ist laut Schi-
wampl im Sommer oder Herbst
zu rechnen. ,Der Baubeginn ist
noch abhingig von den behordli-
chen Genehmigungen. Ich rechne
aber damit, dass ich 2017 dann
rund 200 Quadratmeter Werkstit-
tenfliche und zusitzlichen Raum
fiir Biiros, Schauraum und Shop-

flichen haben werde.“ Schiwampl
wird seiner Heimatgemeinde Pur-
bach treu bleiben - mit dem
Effekt, dass dort bald zusitzliche
Arbeitsplitze entstehen konnten.
»Da sich aufgrund der grofieren
Kapazititen auch die Auftrags-
menge steigern wird, plane ich
natiirlich auch iiber kurz oder
lang die Erweiterung meines
Teams*, sagt der Unternehmer.

Mundpropaganda

Dass es im Jachtbereich fiir Tisch-
lermeister immer mehr zu holen
gibt, erkldrt Schiwampl mit dem
Hunger auf mehr Luxus: ,Der
Trend geht ganz klar in Richtung
héherer Komfort. Die Sportlich-
keit und die idealen Segel-
eigenschaften eines Bootes stehen
nicht mehr im Vordergrund. Fiir
die Bootseigentiimer ist es wich-
tig, langerfristig und komfortabel
auf ihrem Boot iibernachten zu
konnen und auf nichts verzichten
zu miissen®, sagt der Jungunter-
nchmer, der in erster Linie auf
Mundpropaganda setzt.

Sein urspriingliches Ziel, mit
seiner Firma im ersten Jahr 30 bis
50 Boards zu verkaufen und
150.000 € Umsatz zu erwirtschaf-
ten, gab er 2014 zugunsten des
Jachtgeschifts auf. ,Meine Priori-
taten lagen darin, mir mit meiner
Marke, der Qualitit meiner Pro-
dukte und Dienstleistungen und
innovativen Ideen einen Namen
am Markt aufzubauen.“ lippl
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Beigestellt

Kiteboarden ist ein ernst zu nehmender Geschaftszweig geworden.

die Becom-Fithrung

Peroutka ®

Jugendfreunde Franz Klein (I.) und Johann Bock von Becom.

HOCHSTRASS. Nur vier Monate
trennen die Geburtstage von Jo-
hann Bock und Franz Klein (58),
den Geschiftsfithrern des Elek-
tronik-Herstellers Becom. Die Fir-
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ma ist der grofste Arbeitgeber im
Bezirk Oberpullendorf. ,,Wir ken-
nen uns seit der Jugend®, sagen
Kaufmann und Techniker - so die
Eigendefinition der Rollen in der
Unternehmensleitung - unisono.
Seit Mirz 2016 sind die Fufiball-
freunde nach dem Riickzug der
AWS-Mittelstandsfonds Beteili-
gungs GmbH & Co KG (49,8%)
auch alleinige Eigentiimer.

Die Erweiterung des Werks in
Hochstraf}, in dem 320 Beschif-
tigte werken, um 4000 Quadrat-
meter begann gleichzeitig mit der
Ubernahme der letzten Gesell-
schafteranteile der Becom (2015:
70 Millionen € Umsatz).

Johann Bock, der ,seit der Stun-
de null“, der Ausgliederung aus
der Bewag 1985, dabei ist, kennt
auch die Tiefen der Unterneh-
mensgeschichte. Man war von
einzelnen Abnehmern wie der Te-
lekom abhingig. 1996 stand durch
den Verlust eines Grofikunden
alles auf der Kippe, sagt er.

Bock: ,,Von diesem Geschiifts-
feld ist heute nichts mehr iibrig.”
Die Neu-Erfindung der Becom als
Auto- und Medizintechnik-Zulie-
ferer mit einer Forschungsquote
von vier Prozent erfolgte mit dem

Zugang von Kompagnon Franz
Klein. Der Jugendfreund stief
2002 in einer Krise dazu. ,Damals
waren 40 Prozent des Umsatzes
weggebrochen®, erinnert sich der
langjidhrige Biirgermeister von
Unterkohlstétten.

Nie mehr Werkbank sein

Gerettet habe die Becom ,das
hohe Kundenvertrauen und ein
Gesellschafter-Darlehen der Be-
wag“. Die Lehren fiir das Ge-
schiftsfithrungsduo, das 2011 auch
Gesellschafter wurde, waren klar:
Nie mehr wollte man verlingerte
Werkbank sein.

Klein: ,,Wir wollten die gesamte
Wertschopfungskette, von der
Entwicklung bis zur Wartung, im
Haus haben.“ Wie im BWL-Lehr-
buch definierten sie gemeinsam
Wachstumsfelder, im Automotive-
Sektor sah man die Zukunft und
yauf LED haben wir schon 2005
gesetzt®.

Zur Freundschaft kommt noch
cin verbindender Faktor: die star-
ke Verankerung der beiden Ex-
Kommunalpolitiker im Mittelbur-
genland. Neun Lehrlinge bilden
sie fiir das Vorhaben aus, die
Werke in Ungarn und Osterreich
yIndustrie 4.0“-fit zu machen.
Pendler aus Ungarn gibt es trotz
der Grenznihe kaum. Und so
wichtig fiir die Becom Termine in
Wien sind, so froh ist Altbiirger-
meister Klein, ,wenn ich es im
Riickspiegel sehe“. [graf]
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